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Vous avez entendu parler de la manifestation des
intermittents, vous 7 Car si l'on se fie a la couverture
mediatique de « 'événement », cela n'a pas di étre
I'embouteillage du siecle dans Paris ce jour-la. Bon,
soyons honnéte, les ocrganisateurs parlent de

15000 manifestants, 20 000 insistent certains (ils ne
sont déja pas d'accord entre eux, cela commence bien).
Petite estimation de la police en revanche,

8 000 recenses au compteur. Pour trois secteurs
d'activites concernes par la revendication (musigue,
cinema-audiovisuel, théatre), ¢'est encore un peu faible.
Alors ils ont decide de recommencer. Est-ce le constat
d'un échec 7 Le fait que cette premiere tentative ait eté
un flop 7 Toujours est-il quune journée d action
nationale, le dimanche 24 novembre a la Grande Halle
de la Villette (la Villette, ¢c'est nationale 7} est d ores et
déja programmee. Théme de cette journée : « les douze
heures pour la creation, la production et la diffusion
artistiques et culturelles », ponctuées de forums
d'information, d' expositions, de spectacles et de
concerts. Un second chant du cygne avant inventaire.
Esperons pour le moins que |la presse nationale sera un
peu plus présente. Quoigue douze heures, c'est long. |l
va falloir trouver quelgu’'un pour garder les enfants.

« J'crois qu'ga va pas étre possible, pas étre,

possible. »

Frions surtout pour que les parties acceptent de discuter
autour d'une table et ne decident pas de s’ignorer ou de
s invectiver. Si d'un coté le Medef y va un peu fort, Il est
difficile d'imaginer obtenir un statut guo. Et permettons
nous de rappeler que s'il n'y avait pas eu des abus, il eut
ete plus facile de se montrer intransigeant.

Francois Querrec,
rédacteur en chef
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commande d'un chient ?

Entretien avec Frédéric Gray, responsable de la communication

Theatre a la carte est une entreprise. Certains pourraient
s'etonner de voir figurer un article sur les activités d'une
société au sein d'un journal sur le spectacle vivant. Pourtant
un éclairage sur I'objet de cette structure prend toute sa place
dans ce Journal car l'originalité de Théatre a la Carte est de
proposer d'utiliser le théatre comme vecteur de
communication dans les entreprises.

Frédéric Gray, le responsable de la communication de cette
entreprise nous regoit pour nous expliguer le fonctionnement
de cette entreprise de spectacles pas comme les autre(s).

Rives de Scenes : Comment prospectez-vous ? Quel est le service que
vous mettez en avant pour convaincre une entreprise qu’elle peut avoir
besoin de vos prestations 7

Theéatre a Carte : Nous sommes un complément intéressant pour beaucoup
d’entreprises ou d’administrations.

Nos interlocuteurs sont en priorité les directeurs des ressources humaines et
les directeurs de communication. Viennent ensuite les responsables de
formation et les directeurs commerciaux. Nous proposons différentes
formules. du simple dejeuner. a I'occasion duguel nous faisons une simple
animation, a une soirée ou une journée festive. Notre force est de pouvoir
trés facilement nous adapter a la situation, le service que nous proposons

| weborama [l arrive donc qu'un étant sujet au cadre dans lequel il doit s'intégrer. Un catalogue est i la
travail doive étre disposition de tout client qui souhaite une prestation : 1l y trouvera pour
modifié ? exemple des saynétes « prétes-a-jouer » avec des sujets comme les 33
heures ou le développement durable.
Combien de temps vous 5 agissant de notre politique commerciale, nous disposons d'un fichier de
faut-il entre la demande plus de 30 000 personnes auxquelles nous faisons parvenir réguliérement
d’un client et la des informations sur nos activités et aupres desquelles nous renouvelons nos
réalisation de celle-ci ? propositions de services.
Nous organisons €galement de fagon réguliere des demi-journces de
Vous appelle-t-on pour conférence. des déjeuners ou des soirées thématiques. qui sont |'occasion de
e e e e convier des clients et des prospects. Environ quatre i cing manifestations de
particuliére comme un ce genre sont programmees durant le semestre en région. Ce sont bien
Tl oo souvent des dejeuners interactifs et explicatifs. Les invites repartent apres
cenciements collectifs 7 AVOIr assisté i une ou plusieurs animations théitrales et suivi la présentation
de I'éventail de nos suggestions.
bbbl Rde5 : Comment se matérialise votre intervention apres la commande
économiques, Iea r:llenta d’ Ly
I SR un client
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